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HINWEISE

Verantwortlichkeitserklarung der Geschéftsfiihrung

Anbieterin und Emittentin der in dieser Anlagebroschiire beschriebenen to-
kenbasierten Schuldverschreibung ,GOT BAG Wachstumsfinanzierung” ist
ausschlieBlich die GOT BAG GmbH, 55116 MAINZ, BREIDENBACHERSTRASSE
8-10.

Fir den Inhalt dieser Anlagebroschiire sind nur die bis zum Datum der Auf-
stellung dieser Anlagebroschiire bekannten und erkennbaren Sachverhalte
maBgeblich. Eine Haftung fir den Eintritt der angestrebten Ergebnisse sowie
far Abweichungen durch kiinftige wirtschaftliche, steuerliche und/oder recht-
liche Anderungen wird, soweit gesetzlich zulssig, nicht ibernommen.

Von dieser Anlagebroschiire abweichende Angaben sind von dem/r Anle-
ger/in nicht zu beachten, wenn diese nicht von der Emittentin schriftlich be-
statigt wurden. Mindliche Absprachen haben keine Gultigkeit. Eine Haftung
flr Angaben Dritter fiir von dieser Anlagebroschiire abweichende Aussagen
wird von der Emittentin nicht ibernommen, soweit der Haftungsausschluss
gesetzlich zulassig ist. Die Emittentin Gbernimmt die Verantwortung flir den
Inhalt dieser Anlagebroschire. Sie erklart, dass die in der Anlagebroschiire
gemachten Angaben ihres Wissens nach richtig sind.

Mainz, 26.02.2024

> A

Benjamin Mandos
Geschéftsfliihrung
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Es wurde ein Basisinformationsblatt verdffentlicht. Der/Die Anleger/in kann
dieses ohne Zugangsbeschrankungen auf der Internetseite der Emittentin
unter http://www.got-bag.com/pages/crowdinvesting-all sowie auf der Inter-
netseite des vertraglich gebundenen Vermittlers wiwin GmbH (im Folgenden
auch ,WIWIN“ oder ,Plattformbetreiber”) unter https://wiwin.de/produkt/got-
bag einsehen und herunterladen.

Diese Werbeunterlage stellt keinen Prospekt im Sinne des Wertpapierpros-
pektgesetzes (,WpPG") und der Verordnung (EU) 2017/1129 dar. Die nach-
rangigen tokenbasierten Schuldverschreibungen mit vorinsolvenzlicher
Durchsetzungssperre ,GOT BAG Wachstumsfinanzierung“ (im Folgenden
auch ,Anleihe” oder ,tokenbasierte Schuldverschreibung®) sind gem. § 3
Nr. 2 Wertpapierprospektgesetz von der Prospektpflicht befreit. Bei dieser
Kapitalanlage gibt es keine gesetzliche Einlagensicherung. Die tokenbasier-
ten Schuldverschreibungen sind nur fiir Investoren/innen geeignet, die das
Risiko dieser Anlageform beurteilen und den Eintritt eines Totalverlusts finan-
ziell verkraften kdnnen.

Der Erwerb dieses Wertpapiers ist mit erheblichen Risiken verbunden und
kann zum volistandigen Verlust des eingesetzten Vermdogens fiihren.

Diese Anlagebroschiire ist eine Werbeunterlage und dient ausschlieBlich In-
formationszwecken und stellt weder ein Angebot zum Kauf, Verkauf, Tausch
oder zur Ubertragung von Wertpapieren noch die Aufforderung zur Abgabe
eines Angebots zum Kauf von Wertpapieren dar. Die Anlagebroschiire erhebt
nicht den Anspruch, alle fiir die Anlageentscheidung relevanten Informationen
zu enthalten. Sie ist nicht durch die Bundesanstalt flir Finanzdienstleistungs-
aufsicht geprift worden. Die Zeichnung der tokenbasierten Schuldverschrei-
bungen wird ausschlieBlich tber WIWIN angeboten. WIWIN handelt bei der
Anlagevermittlung als vertraglich gebundener Vermittler ausschlieBlich im
Namen, flir Rechnung und unter der Haftung der Concedus GmbH, Eckental.
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VORWORT

iebe GOT BAG Community, in den letzten funf Jahren ha-
L ben wir gemeinsam Unglaubliches erreicht. Von unseren

bescheidenen Anfangen in Mainz bis hin zu einem der
fihrenden Rucksack-Hersteller Deutschlands. Mit Gber einer
Million Kilogramm gesammeltem Ocean Impact Plastic haben
wir bewiesen, dass es moglich ist, Geschéaftserfolg mit Umwelt-
bewusstsein zu verbinden.

Wir starten unsere erste Crowdinvest-Kampagne, um GOT BAG
global zu etablieren. Dies ist Deine Chance, Unterstitzer:in un-
seres nachsten Kapitels zu sein.

Mit Hilfe der Crowd wollen wir neue Markte
erschlieBen, innovative Produkte aus
weiteren Recyclingmaterialien entwickeln
und unseren positiven Impact weltweit
bekannt machen.

Sei dabei, wenn wir die nachste Stufe erreichen. Dein Beitrag
macht den Unterschied!

Let’s create an impact.

> A

Benny
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Emittentin der vorliegenden Kapitalanlage ist die GOT BAG GmbH,
BreidenbacherstraBe 8-10, 55116 Mainz, eingetragen im Handelsregister
des Amtsgerichts Mainz unter HRB 49172. Die Gesellschaft ist auf un-
bestimmte Zeit errichtet.

Gegenstand und Ziel des Unternehmens ist es, einen wesentlichen und
messbaren Beitrag zu leisten, bei der Rettung, dem Erhalt und Schutz
der einzigartigen maritimen Biosphére und der Suche nach innovativen
L&sungen fir die bestehenden Herausforderungen durch Plastikmdill,
Recycling und Zirkularitét. Dies soll erreicht werden, durch die Entwick-
lung, Herstellung und den Vertrieb von Reisegepack und Ausristung,
unter anderem Ruckséacken, Koffern, Taschen und Accessoires, herge-
stellt aus recycelten und nachhaltigen Materialen, insbesondere Ocean
Impact Plastic.

Nachrangige tokenbasierte Schuldverschreibungen mit qualifiziertem
Rangricktritt und vorinsolvenzlicher Durchsetzungssperre

Die Mindestzeichnung betragt 250,- EUR. Anlagebetrédge miissen durch
50 teilbar sein.

1.500.000,- EUR

Die Laufzeit der tokenbasierte Schuldverschreibungen endet am
30.06.2029, soweit nicht zuvor eine Kiindigung erfolgt ist.

Ein ordentliches Kiindigungsrecht der jeweiligen Anleger besteht nicht.
Die Emittentin ist berechtigt, die tokenbasierten Schuldverschreibungen
ohne Angabe von Griinden zum 30.06.2028 zu kiindigen. Die Riick-
zahlung erfolgt ohne Zahlung einer Vorfélligkeitsentschadigung. Ein
etwaiges Recht zur auBerordentlichen Kiindigung der tokenbasierten
Schuldverschreibungen aus wichtigem Grund bleibt hiervon unbertihrt.
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Ab dem Einzahlungstag verzinst sich der jeweils ausstehende Nennbetrag
mit einem Zinssatz von jahrlich 7,5 % bis einschlieBlich 30.06.2029. Sind
Zinsen fiir einen Zeitraum von weniger oder mehr als einem Jahr zu be-
rechnen, erfolgt die Berechnung auf den Tag genau nach der Methode act/
act. Die Zinsen sind jahrlich flinf Bankarbeitstage nach dem 30.06. fallig,
erstmals flinf Bankarbeitstage nach dem 30.06.2025.

Anleiheglaubiger, die die GOT BAG Wachstumsfinanzierung im Zeitraum
11.03.2024 bis 13.03.2024 gezeichnet haben, erhalten einen einmaligen
Sonderzins in Hohe von 3,0 % des Nennbetrags fiir das erste Jahr der
Anleihe (,Sonderzins GOT BAG Mitarbeiter und Friends & Family*). An-
leiheglaubiger, die die GOT BAG Wachstumsfinanzierung im Zeitraum
14.03.2024 bis 19.03.2024 (jeweils einschlieBlich) gezeichnet haben, erhal-
ten einen einmaligen Sonderzins in Héhe von 2,0 % des Nennbetrags fir
das erste Jahr der Anleihe(,Sonderzins regular®). Sofern ein Sonderzins im
Sinne dieser Ziffer 4.5 anféllt, ist dieser vorbehaltlich der Ziff. 3.2 und Ziff.
3.3 flinf Bankarbeitstage nach dem 30.06.2025 zur Zahlung féllig

Zudem erhalten die Anleger/innen eine einmalige variable Bonuskompo-

nente in Abhdngigkeit des von der Emittentin in 2028 generierten Netto-

umsatzes, die sich wie folgt berechnet:

Die Anleger erhalten

(i) abeinem Nettoumsatz von EUR 46,5 (einschlieBlich) bis zu einem
Nettoumsatz von EUR 49 Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonus-
komponente in H6he von 1% des jeweiligen Nennbetrags

(ii) ab einem Nettoumsatz von EUR 49 Mio. (einschlieBlich) bis EUR 54
Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonuskomponente in Hohe von 2%
des jeweiligen Nennbetrags

(iii) ab einem Nettoumsatz von EUR 54 Mio. (einschlieBlich) bis EUR 61
Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonuskomponente in Héhe von 3%
des jeweiligen Nennbetrags

(iv) ab einem Nettoumsatz von EUR 61 Mio. (einschlieBlich) bis EUR 70
Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonuskomponente in Héhe von 4%
des jeweiligen Nennbetrags

(v) ab einem Nettoumsatz von EUR 70 Mio. (einschlieBlich) eine variable
Bonuskomponente in H6he von 5% des jeweiligen Nennbetrags

Im Falle einer ordentlichen Kiindigung durch die Emittentin zum

30.06.2028 erhalten die Anleger flir das Geschéftsjahr 2027 eine einma-

lige variable Bonuskomponente in Abhé&ngigkeit des von der Emittentin

in 2027 generierten Nettoumsatzes, die sich wie folgt berechnet: Die An-

leger erhalten

(i) ab einem Nettoumsatz von EUR 37,5 Mio. (einschlieBlich) bis EUR 40
Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonuskomponente in Héhe von 1%
des jeweiligen Nennbetrags

(ii) ab einem Nettoumsatz von EUR 40 Mio. (einschlieBlich) bis EUR 45
Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonuskomponente in Hohe von 2%
des jeweiligen Nennbetrags

(iii) ab einem Nettoumsatz von EUR 45 Mio. (einschlieBlich) bis EUR 52
Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonuskomponente in Héhe von 3%
des jeweiligen Nennbetrags

(iv) ab einem Nettoumsatz von EUR 52 Mio. (einschlieBlich) bis EUR 61
Mio. (ausschlieBlich) eine variable Bonuskomponente in Héhe von 4%
des jeweiligen Nennbetrags

(v) ab einem Nettoumsatz von EUR 61 Mio. (einschlieBlich) eine variable
Bonuskomponente in H6he von 5% des jeweiligen Nennbetrags

Sofern eine variable Bonuskomponente fallig ist, wird diese jeweils flnf

Bankarbeitstage mit dem regularen Zinstermin eines Jahres fiir das jeweils

letzte Jahr der Anleihe berechnet und ausgezahlt.
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Die Emittentin verpflichtet sich vorbehaltlich der Zahlungsvorbehalte
(vorinsolvenzliche Durchsetzungssperre, Qualifizierter Rangruicktritt),
die tokenisierte Schuldverschreibung in Héhe des Nennbetrages flinf
Bankarbeitstage nach dem Ende der Laufzeit zurlickzuzahlen.

Im Fall der Eré6ffnung des Insolvenzverfahrens liber das Vermégen der
Emittentin werden Forderungen aus der Schuldverschreibung erst nach
den Forderungen im Sinne von § 39 Absatz 1 Nr. 1 bis 5 der Insolvenz-
ordnung erfillt.

Das eingeworbene Kapital soll fir die Internationalisierung, die Verwen-
dung weiterer Recyclingmaterialien und die Erweiterung der Produkt-
palette eingesetzt werden.

Es wird kein Agio erhoben.

Die Haftung des Anlegers/der Anlegerin ist auf den Anlagebetrag be-
grenzt. Eine Nachschusspflicht gegentiber der Emittentin besteht nicht.

10
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- WIWIN IMPACT SCORING

@ Beitrag zur

IMPACT SCORE Klimawende

Soziale Umwelt-
Organisations- auswirkung
struktur
Unternehmens-
identitat Produkt

Transparenz

Bei WIWIN ist Nachhaltigkeit keine griine Fassade, sondern die Vision und
der Kern des Geschiftsmodellis.

Das WIWIN Impact Scoring stellt diese Haltung unter Beweis: Mit der Nachhal-
tigkeitsbewertung schafft WIWIN einen standardisierten Ansatz, um die Nach-
haltigkeit der Projekte auf der Plattform zu bewerten und transparent zu doku-
mentieren — und diese Transparenz so an die Anleger/innen weiterzugeben.

12
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Inspiriert von seiner Leidenschaft fir Wassersport er-

kannte Benjamin Mandos die dringende Notwendig-

keit, das Problem des Plastikm{lls in unseren Ozeanen
anzugehen. Dies gab den AnstoB zu einer Idee - einer
Vision, nicht nur Plastikmll aus dem Ozean zu sam-
meln und zu recyceln, sondern ihn auch in etwas Neues,
Nitzliches und Langlebiges zu verwandeln.

Im Jahr 2018 setzten Benjamin und sein Team diese Vi-
sion um, indem sie den weltweit ersten Rucksack aus
Ocean Impact Plastic entwickelten. Das Hauptmaterial
dieser Rucksacke stammt aus gesammeltem und recy-
celtem Plastikmill aus dem Ozean und den Kiistenre-
gionen in Studostasien.

GOT BAG griindete daflr ein Clean-up-Programm in In-
donesien. Die Stiftung GOT BAG Indonesien, mit Sitz in
Yogyakarta auf der Insel Java, organisiert nun die Samm-
lung von Plastikmill in Kisten- und Delta-Regionen,
Flissen und Mangrovenwaldern unter Beteiligung von
lokalen Fischer:innen und anderen Sammelnden. Die In-
itiative hat sich von der Sammlung von Plastikmdill als
Beifang der Fischer:innen auf die Einrichtung von Ab-

CROWDINVESTING 2024

fallmanagementstrukturen in Kistenlandgebieten aus-
geweitet. Dies soll das Problem der Plastikverschmut-
zung an seiner Quelle angehen, bevor es in den Ozean
gelangt. Die Stiftung organisiert auch Workshops und
Clean-ups, wie zum Beispiel Beach-Clean-ups, um das
Bewusstsein zu scharfen und einen bewussten Umgang
mit Plastikmill zu férdern.

Mit einer globalen Gemeinschaft von Uber 100.000
Kund:innen und Ozean-Verbiindeten wie Sea Shepherd
und Coral Gardeners ist GOT BAG Teil einer Bewegung,
die sich fur sauberere Ozeane einsetzt. Die Marke
mochte ein Beispiel fir Impact sein, den kollaborative
Anstrengungen erreichen kénnen. Die Gesamtmen-
ge an gesammeltem und recyceltem Plastikmill im
Rahmen des Clean-up-Programms in Indonesien wird
dynamisch auf ihnrer Website aktualisiert.

GOT BAG ermdglicht es, Teil dieser Bewegung zu sein,
indem minimalistische Rucksécke, Taschen und Koffer
aus Ocean Impact Plastic hergestellt werden. Jeder Kauf
unterstutzt das Clean-up-Programm.
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-» UNSERE TEAMLEADS

Benjamin

Griinder / Lead of Company
Benjamin Mandos begann seine
unternehmerische Laufbahn direkt
nach der Oberstufe und einer Aus-
bildung als Kameramann. In den
folgenden zehn Jahren sammelte
er umfangreiche Erfahrungen im
Medien- und Marketingbereich, was
den Aufbau zweier Agenturen mit
Kunden wie ZDF, Kabel Deutsch-
land, ABB, Alnatura und Porsche
umfasste. Seine Leidenschaft fir
Innovation und Unternehmertum
fUhrte ihn 2016 zur Griindung von
GOT BAG. 2020 wurde er von On-
line Marketing Rockstars (OMR) als
einer der fihrenden digitalen Képfe
ausgezeichnet.

Martin K.

Lead of Marketing & Sales DTC
Martin Keiffenheim absolvierte sein
Studium mit einem Bachelor in Kom-
munikation und Marketing am Imk
Wiesbaden. AnschlieBend war er
von 2015 bis 2019 als selbstandiger
Content Creator tatig. Seine Karriere
fahrte ihn dann zu Henkell Freixenet,
wo er von Januar 2017 bis Mai 2019
als Social Media und Content Mana-
ger wirkte. Seit Juni 2019 verstarkt
er das Team der GOT BAG GmbH als
Lead of Marketing & Sales D2C, wo
er maBgeblich zum Erfolg des Di-
rektvertriebs beitragt. 2020 wurde
er von Online Marketing Rockstars
(OMR) als einer der flihrenden digi-
talen Kopfe ausgezeichnet.

15

Christian

Lead of Operations and Finance
Christian Brandt startete seine Kar-
riere mit einem Bachelor-Abschluss
in Business Economics an der Uni-
versitdt Mainz. Seine berufliche
Reise begann bei JACK WOLFSKIN
welches er zu einem der flihrenden
Outdoor-Unternehmen mit aufbau-
te. Seine Rolle und Verantwortung
im Unternehmen wuchsen stetig,
als Business Area Manager, Direc-
tor Operations, COO & CFO und
als Interim CEO (ber verschiedene
Zeitraume bis Mai 2015. Nach sei-
ner Zeit bei JACK WOLFSKIN kam er
zu ARMEDANGELS als COO & CFO,
wo er von Februar 2017 bis Septem-
ber 2020 arbeitete. AnschlieBend
wechslete er zu NU-IN gemeinsam
mit Stefanie Giesinger und Marcus
Butler als COS & COO von Septem-
ber 2020 bis August 2021 tatig war.
Seit September 2021 ist Christian
Brandt bei der GOT BAG GmbH als
Lead of Operations and Finance en-
gagiert, wo er sein umfangreiches
Wissen und seine Erfahrungen ein-
bringt, um das Wachstum und die
Entwicklung des Unternehmens zu
unterstitzen.
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Leonie

Lead of Mission und Clean-up-
Managerin, mehrmals jahrlich in In-
donesien vor Ort, arbeitet eng mit
der Stiftung GOT BAG Indonesia
zusammen.

Leonie Schrecks akademische Lauf-
bahn beinhaltet einen Bachelor of
Arts Abschluss in Asian Studies and
Management an der HTWG Kons-
tanz, sowie einen Master of Science
in International Business Studies an
der University of Applied Science
Dalarna in Schweden. Ihre beruf-
liche Reise begann bei CHECK24
GmbH als Junior Produkt-/Projekt-
manager. Durch ihre ausgezeichne-
ten Leistungen und ihr Engagement
konnte sie innerhalb kurzer Zeit in
eine verantwortungsvollere Position
im  Produkt-/Projektmanagement
aufsteigen. Seit Dezember 2021
ist Leonie Schreck bei GOT BAG
im Clean-up Management tatig. In
dieser Position trug sie maBgeblich
zur Weiterentwicklung und zum Er-
folg des Clean-up Programms bei.
Ihre Leidenschaft fir Nachhaltigkeit
und ihr Engagement fiir die Mission
des Unternehmens fiihrten schlieB-
lich dazu, dass sie im Oktober 2023
die Rolle des Lead of Mission Uber-
nahm. In dieser aktuellen Position
leitet sie die strategische Ausrich-
tung und Umsetzung der Nach-
haltigkeitsprojekte, um die positive
gesellschaftliche und 6kologische
Wirkung der GOT BAG GmbH weiter
auszubauen.

Kathrin

Lead of Product

Kathrin Melchior, ausgebildet mit
einem Diplom in Fashion Design von
der Hochschule Trier, hat eine beein-
druckende Laufbahn in der Mode-
branche eingeschlagen. Sie begann
ihre Karriere als Assistant-Designer
fir Damenbekleidung bei H&M,
gefolgt von einer Rolle als Design
Specialist fir JOOP! Womenswear
bei der HOLY FASHION GROUP. lhre
Fahigkeiten und ihr Engagement
fuhrten sie weiter als freiberufliche
Fashion Designerin bei ANOTHER.
FASHION.AGENCY, bevor sie die
Position des Head of Desigh — Wo-
men bei s.Oliver Bernd Freier GmbH
& Co. KG tbernahm.

Kathrin startete 2021 als Head of
Design bei GOT BAG, seit 2022 lei-
tet sie als Lead of Product den Be-
reich Produkt. In dieser Rolle nutzt
sie ihre umfangreiche Erfahrung,
um die Produktentwicklung und das
Design maBgeblich zu pragen und
voranzutreiben.

16

Dominique

Lead of Sales B2B & Expansion
Dominique Legatzki hat eine fun-
dierte akademische Basis mit einem
Bachelor of Science in Betriebswirt-
schaftslehre von der Technischen
Universitat Clausthal. Ihre berufliche
Laufbahn zeichnet sich durch eine
Vielzahl von leitenden Positionen
im Verkauf und Management aus,
beginnend als Geschéftsflihrerin
bei Project Thirtyfour GmbH. lhre
Fahigkeiten im Einkauf setzte sie
anschlieBend bei Triton Sport Con-
sulting GmbH ein, bevor sie in den
Bereich des District Managements
bei Intimissimi wechselte.

Ihre Reise bei GOT BAG begann im
Bereich Retail Sales Management,
wo sie wertvolle Erfahrungen sam-
melte und sich schnell weiterentwi-
ckelte. Als Lead of Sales B2B trug
sie maBgeblich zum Wachstum des
Unternehmens bei und Ubernahm
schlieBlich im Januar 2024 die er-
weiterte Rolle als Lead of Sales B2B
& Expansion, in der sie fur die Wei-
terentwicklung der B2B-Vertriebs-
strategien und die internationale
Expansion des Unternehmens ver-
antwortlich ist.
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Martin L.

Lead of Customer Happiness
Martin Lutz hat sich mit seinem Ba-
chelor of Arts in Service Center Ma-
nagement von der Hochschule fir
Technik und Wirtschaft des Saar-
lands eine solide Grundlage flr eine
Karriere im Kundenservice geschaf-
fen. Sein beruflicher Weg begann
bei Starline Seminare E.K., wo er im
Bereich Sales & Customer Support
tatig war. Diese Position legte den
Grundstein fiir seine Spezialisierung
im Kundenservice.

Seine Erfahrungen erweiterte er
weiter als Call Center Agent bei CDS,
einer Hewlett Packard Enterprise
Company, und anschlieBend bei der
CONTEAM GRUPPE. Martin nahm
dann eine Rolle im Service Center
Vertrieb bei Vicampo.de GmbH an,
bevor er als Sachbearbeiter Kun-
denservice zu GLS Germany GmbH
& Co. OHG wechselte.

Im August 2019 schloss sich Martin
Lutz der C24 Bank GmbH als Senior
Kundenberater an, wo er sein Fach-
wissen im Kundenservice vertiefen
konnte. Seine Karriere bei GOT BAG
begann im Januar 2020 im Bereich
Customer Happiness Management.
Durch seine herausragenden Leis-
tungen und sein Engagement fir
Kundenzufriedenheit stieg er im Fe-
bruar 2022 zum Lead of Customer
Happiness auf, eine Rolle, in der er
bis heute die Strategien zur Steige-
rung der Kundenzufriedenheit und
-bindung leitet.

Jennifer

Lead of Accounting

Jennifer Pfarr legte den Grundstein
fur ihre Karriere im Finanzwesen mit
einem Bachelor of Arts in Betriebs-
wirtschaftslehre an der Hochschu-
le fir angewandte Wissenschaften
Wirzburg. |hren beruflichen Ein-
stieg fand sie als Steuerassistentin
im Steuerbiiro R. Lang, wo sie von
Mai 2017 bis Marz 2018 tatig war
und wertvolle Erfahrungen im Be-
reich Steuerberatung sammelte.

Ihre Fachkenntnisse vertiefte sie
weiter als Accountant bei Value Re-
tail Management Germany GmbH,
wo sie fir die Buchhaltung und
finanzielle Abwicklungen verant-
wortlich war. Ihre Expertise und ihr
Engagement im Finanzbereich flihr-
ten sie zur Position als Referentin
far Finanzen, Controlling & Rech-
nungswesen bei Moysies & Partners
GmbH.

Im November 2023 trat Jennifer
Pfarr GOT BAG als Lead of Accoun-
ting bei. In dieser aktuellen Position
leitet sie das Rechnungswesen des
Unternehmens, wo sie ihre umfang-
reichen Kenntnisse in Finanzen und
Controlling einbringt, um die finan-
zielle Integritat und Effizienz der Or-
ganisation zu gewaéhrleisten.

17

Advisory Board

Brigitte Herrmann
Ehemalige Chefin ISB RLP

Christian von der Liihe
Wirtschaftsanwalt
Partner Bette Westenberger Brink

Wilfried Kéhler
Bankenvorstand A.D.
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-> MITARBEITENDE

BRAND

i ‘:;:, '

Lead of Brand

E__

Martha
Campaigns &
Storyteling

12

ne
Brand Caollabs & PR
Management

Elisabeth
Content Buying

&

Creative Film

.-Ir-'-‘

Isabolle
Graphic Design

Rebeoca
Graphic Design

Liza
Graphic Design
‘Workingstudem

CUSTOMER

HAPPINESS

Mairtin
Lead af
Customer Happiness

r

Tristen
Custamer Happiress
Marmgement

A =,
==
oy

Theresa
Custamer Happiress
Maragement

Viktaria
Custamer Happiness
Maragement

Josephine

Outbound Logistics

Julius
Custamer Happiress
Warkingstudent

SALES &
MARKETING D2C

Martin
Lead of Sales &
Marketing DIC

Matthias
Project Perfomance
Management Markeling

Benny
Lead of Company

MISSION

Leanie
Lead of Mission

Hannah
Certificate & CER
Management

Anne Alina
Social-edia Perfarmance Design
Management

Haora
Frontend E-Lommence
Developmesnt Management

Joris Charlotte
CRM Marketing harksiplace
Management
- T
Alex Do
Afiliate Marketing influencerzinren
Management
Emily Li=a
E-Commerce Influgncesinren
Workingstuder Management

Waorkingstudent

Michael
Markelplace
Management

‘Workingstudem

PRODUCT g SALES B2B

Kathsin
Lead of Product

Lise
Product Desigr
E Develaprment

Dominik
Product Design
E Develapmer

@

Bluying

Product Design

n

Drominigue
Lead of Sales &
Expansicn Eurape

Corparale

Pauila
Sales B2B
DE Mord

Lilith
Sales B2B
Waorkingsiudent

Janne
Sales B2B
Waorkingsiudent

OPERATIONS

Christian
Lead of Operations

Q@

IT Busine=ss Systems
& Processes

€
]

Sebastian
IT Backend
Devedopment

Tino
IT Infrastructure
Warkingsiudent

o

¢

Warmik
Flanning &
Cantrallng

&

Jule
Taler & Culture

¢

Emil
Talerd & Culture
Waorkingsiudent

Anna
Talerd & Culture
Warkingsiudent

@
w)

ACCOUNTING

Jennifer
Lead of Accourting

¢

Mareilce
Payahbles

Lidly
Accounting

Pava
Finance
Waorkingstudent

1

T

Baghael
Receivables
Warkingstudent
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JOURNEY ____ sov.

2021

AUSBLICK
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e« 11/2018

(Exster

*« Versand

Kickstarter Kampagne

Rucksack verkauft)

der ersten Rucksécke

von zu Hause

e Erste Skizze des ROLLTOPs +
erstes Sample

Start der Kooperation
mit Sea Shepherd

01/2020
Erster Messeauftritt von GOT
BAG bei der NEONYT in Berlin

07/2020
Umzug ins gréBere Biiro

09/2020
Die ersten 4 Farben auf dem
ROLLTOP werden gelaunched

02/2021
Expansion nach BeNelux

RE:SHELL CHECKED
Sonnenbrillen

PUFFER COLLECTION

09/2022
Galeries Lafayette nennt sich

nun unser stolzer Kunde

e Grindung der Stiftung ,,GOT BAG Indo-
nesia“, die Sammlungsprojekt managed
mit 7 Festangestellten

« 10/2022
Plastic Fisher baut fir uns Trash
Booms in Indien

TODAY

2024

Expansion in neue Markte
- Multichannel Aufbau eigene
Online Prasenz in neuen Landern

e Clean Up heute: 19 Sammlungshubs .
in 3 Regionen, 2 Lagerhduser fir
die Sortierung und das Pressen von

Plastik .
« 06/2023

Anbindung COIN Ttalien .
« 07/2023

B-Corp & PETA approved

19

1. CLEAN UP
BESUCH IN:

2023 7
hat)’

2018

e 07/2019
Erstes Biro im
Kirschgarten, Mainz

« Erste groBe Warenan-
lieferung im Biro in
der Altstadt von Mainz

e« Der Chef bringt die
Pakete noch selbst
zur Post

02/2023
30.000 Mangroven in
Indonesien gepflanzt

03/2023

Go Live des Repair Services
Indonesia Base Camp - ab
sofort haben alle GOT BAG
Mitarbeitenden die Chance
fir langere Zeit bei unse-
rem Clean-Up in Indonesien
dabei zu sein

« 08/2023
Unser Koffer & Small
Products werden gelaunched

1.000.000 KG

Plastik wurden bis heute gesammelt

08/2023

3081 Korallen gepflanzt mit

Coral Gardeners
Handelspartner:innen weltweit: ca.
1500 u.a. Bloomingdales, Galeries
Lafayette, uvm.

Anzahl Mitarbeitende: 60 in DE, 4
in USA und 7 in Indo = 71

(Stand September 2023)
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-> AUSZEICHNUNGEN

N

Green .ﬁ%?fﬁiﬁ?&':iis
Award p-
Winner k.
2022
Green Product Award Outdoor Retailer Award
D0,
ISPO
Brandnew
Presented by YKK
Selection 2021 ; PIONIERGEIST
IHR KONZEPT - UNSER GRUNDERPREIS
Ispo Brandnew Selection Pioniergeist

®: griinden | RLP

startup innovativ

GEWINNER

Startup Innovativ Innovationspreis
Rheinland-Pfalz

r DESIGNPREIS
Deutscher RHEINLAND-PFALZ
Nachhaltigkeitspreis A ' agap A
Deutscher Designpreis RLP
Nachhaltigkeitspreis Design
Finalist
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mit unserem Clean-

isher konnten wir
B up-Programm in Indonesien Uber
1.000.000 kg Plastikmill sammeln. Bei
unserem einzigartigen, ganzheitlichen Ansatz
sammeln wir alle Arten von Kunststoffen. Diese
Gesamtzahl beinhaltet Plastik, das wir entweder
fir unsere Produktion genutzt oder unseren

21
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Recyclingpartneriinnen weitergegeben haben,
um es mechanisch zu recyceln oder thermisch
zu verwerten. Diese Zahl beinhaltet nicht
dariiber hinaus gesammelte Plastikmengen
bzw. -sorten, flir die wir noch nach eigenen
Verwertungsmaoglichkeiten suchen und die sich
deshalb noch in einem unserer Lager befinden.
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-» WERTSCHOPFUNGSKETTE

WIE WERDEN DIE GOT BAGS GENAU HERGESTELLT?
Unsere Wertschopfungskette

DEUTSCHLAND o '

GOT BAG Headquarter 3
T VEREINIGTE STAATEN

North American Headquarter

@ Recycled fm
w Standard e,

CLEAN-UP-PROGRAMM SORTIEREN UND PRESSEN VERWERTUNG WEITERER KUNSTSTOFF-

NGO GOT BAG Indonesia Lager in Jepara und Bantul SORTEN UND PLASTIC OFFSETTING
Ocean Impact Plastic wird von lokalen Ocean Impact Plastic wird nach Lager in Jepara und Bantul
Communities in Demak, Jepara und Kunststoffsorten sortiert AuBer PET werden andere Kunststoffsorten weitergegeben

Bantul auf Java gesammelt

- T i OEKOTEX ©
}d loba led (\‘ m Recyeled
o @,ﬁ,ﬁgff e @:ﬂﬁgﬂed 0 \‘___Slandnyfd STANDARD 100

RECYCLING GARNHERSTELLUNG WEBEN, FARBEN, BESCHICHTEN

Recycler in Surabaya Spinnerei, Raum Shanghai/China Weberei, Raum Shanghai/China
PET wird fur unsere Produktion recycelt rPET-Pellets werden zu Garn verarbeitet Garn wird zu Gewebe und anschlieBend zu GOT BAG

Produkten verarbeitet

QD 8

A: NAHEN UND SCHWEISSEN TRANSPORT

Raum Guangdong, China Verschiffung der Ware in Headquarter

Verschiffung der Ware und weiterer Transport
- an Land via LKW
B: NAHEN Zentrale Deutschland: Mainz, RLP

- e - Zentrale Nord ika: B: ton, OR
Raum Ho-Chi-Minh, Vietnam entrale Nordamerika: Beaverton,

22
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Wer sammelt das Ocean Impact Plastic?

Unser Clean-up-Programm haben wir in De-
mak an der Nordkiste Javas begonnen. Diese
indonesische Region liegt an der Miindung
mehrerer Flisse, die zusatzlich zum Plastik,
das von Wind und Regen vom Land ins Meer
getragen wird, groBe Mengen Plastikmiill aus
dem Landesinneren ins Meer beférdern. Mitt-
lerweile sammeln wir auch in den Regionen
Jeparaim Norden und Bantul an der Stidkuste.
Zum Clean-up-Programm gehéren Fischende,
Sammler:innen und Partner-Organisationen,
die Plastik aus dem Meer, Mangroven-Regio-
nen und kiistennahen Gebieten, wie Delta-Re-
gionen mit Flissen und Gewassern, sammeln.
Bei unseren Collection Points kénnen Dorfbe-
wohner:innen, die sonst kein funktionierendes
Abfallmanagement zur Verfligung haben,
auch ihren Haushalts-Plastikmiill abgeben. Mit
Hilfe von diesen 19 sammelnden Communities
konnten bereits Gber 900 Tonnen Ocean Im-
pact Plastic gesammelt werden. Bei unserer
Stiftung Yayasan GOT BAG Indonesia sam-
meln lokale Beteiligte Plastikmill und werden
abhéngig von der gesammelten Menge be-
zahlt. Sieben Festangestellte kiimmern sich
um das administrative und operative Projekt-
management vor Ort.

Was passiert mit dem restlichen
Plastikmiill?

Fir einige Kunststoffsorten, die wir selbst
nicht fir Produkte verwerten kénnen, wie
beispielsweise PP, HDPE, LDPE, PS und PC
bauen wir stetig unser Netzwerk zu lokal
ansassigen Unternehmen aus, die sie mecha-
nisch recyceln konnen. Sie werden zu
sogenannten Sekundarrohstoffen aufberei-
tet, bevor sie fiir andere, neue Produkte ver-
wendet werden kénnen. Andere Sorten las-
sen sich gar nicht, nicht mit ausreichender
Qualitat oder nur mit unverhaltnismaBig ho-
hem Aufwand aufbereiten. Aktuell geben wir
sie fir die thermische Verwertung weiter, bei
der sie als Alternative zu fossilen Brennstof-
fen verbrannt werden, um Energie herzustel-
len. Dabei kénnen dritte Unternehmen diese
Form des Recyclings unterstitzen, indem sie
Zertifikate zur Kompensation ihres Plastik-
verbrauchs von unserem Partner Cleanhub
erwerben. Die Erlése daraus reinvestieren wir
indie Infrastruktur des Clean-up-Programms.

Warum sortieren wir das Ocean Impact
Plastic vor der Weiterverarbeitung?

Es gibt viele verschiedene Plastiksorten. Um
bei unserem Clean-up-Programm wirklichen
Impact zu kreieren, sammeln wir nicht nur die
leicht verwertbaren Teile (z.B. PET-Flaschen).
Daher muss der gesammelte Materialmix erst
nach Kunststoffsorten sortiert werden. Alle
recyclebaren Plastiksorten (z.B. PET, PP,
HDPE, LDPE) bringen wir in unser Lager in Je-
para. Dort sortieren 12 Arbeiter:innen das Ma-
terial handisch nach Plastikart sowie Farbe
und entfernen Etiketten und Deckel. Ca. 15 %
unseres beim Clean-up-Programm gesam-
melten Ocean Impact Plastics besteht aus
PET, welches wir durch unseren Partner recy-
celn, um es flr unsere Produktion zu nutzen.

Wie wird das Ocean Impact Plastic recycelt?

Die Rohmaterialien werden nach der Sortie-
rung von zwei weiteren Angestellten mit einer
Pressmaschine in unserem Lager gepresst.
AnschlieBend wird das PET-Material zu unse-
rem Recycling-Partner nach Surabaya trans-
portiert. Hier wird das Material geschreddert,
gewaschen und zu rPET-Pellets extrudiert.
Um unseren Bedarf an rPET fiir die Garnpro-
duktion unserer Produkte zu decken, bezie-
hen wir zusétzliches Ocean Bound Plastic von
zertifizierten Partner:innen aus der Region.

Wie entsteht aus den Pellets ein Garn?

Die Pellets verarbeiten wir in einer Spinnerei
zu 300 Denier Garnen. Denier wird in Gramm
pro 9.000 Metern angegeben - in unserem
Fall bedeutet das, dass ein 9.000 Meter lan-
ger Faden 300 Gramm wiegt. Diese Garne
werden dann so weit gestreckt, dass sie fest
genug flrs spatere Weben sind und nicht

mehr reiBen. Fur schwarze Stoffe farben wir
das Garn bereits beim Spinnen ein - bei die-
sem Farbeverfahren bendtigen wir kein Was-
ser oder Lésungsmittel. AuBerdem ist es von
Vorteil, dass das spinndiisengefarbte Garn
eine extrem hohe Farbechtheit aufweist.
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Wie wird das Garn zu dem robusten GOT
BAG Gewebe weiterverarbeitet?

Aus den Garnen aus Ocean Impact Plastic
lassen wir bei einer Weberei in Shanghai,
China ein besonders robustes 600D oder
ein leichteres 300D Gewebe weben. Hierzu
werden flr die Kette (Grundgeriist) die bes-
ten Garnqualitaten (AA) ausgewahlt, da hier
flr das dichte Weben die Anforderungen an
die ReiBfestigkeit am hdchsten sind.

Alle schwarzen Produkte werden in der Regel
garngefarbt (spinndiisengefarbt). Das be-
deutet, dass dem Garn beim Spinnen schon
schwarze Farbpigmente zugegeben werden.
Es entféllt hier das ansonsten Ubliche Nass-
farben. Fir alle nicht-schwarzen Produkte
féarben wir das Textil direkt nach dem Weben
mit Dispersionsfarben in einer nahegelege-
nen Farberei. Farbe- und Zusatzmittel, die auf
einer Negativliste (z.B. von Okotex, Bluesign,
ZDHC) stehen, schlieBen wir dabei aus. Nach
dem Farben werden die Gewebe, die spéater
wasserdicht verschweit werden sollen, mit
einer ca. 015 mm diinnen TPU-Schicht auf
der Riickseite, der spateren Innenseite, aus-
gestattet. Auf der AuBenseite wird eine sehr
dinne dauerhaft wasserabweisende Ausris-
tung mit PU aufgebracht. Zum Schluss wird
das Gewebe zugeschnitten und in speziellen
Maschinen hochfrequenz-verschweiBt. Alle
Gewebe flir gendhte Produkte erhalten auf
der Rickseite nur eine diinne wasserun-
durchlassige PU-Schicht und auf der AuBen-
seite eine PFC-freie DWR Impragnierung.
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Wie wird aus dem Gewebe ein fertiges
Produkt?

Unsere Produkte werden entweder wasser-
dicht Hochfrequenz-verschweiBt oder ge-
néht. Zum Hochfrequenz-verschweiBen wer-
den die Materialien vorher auf MaB
zugeschnitten und dann mit speziell fir die
Produkte angefertigten Formen in den Hoch-
frequenzmaschinen verschweit. Dazu wird
das TPU-Material an den SchweiBnahten -
und nur da - mit einem elektromagnetischen
Wechselfeld von ca. 27 MHz aufgeschmolzen
und durch Druck einer Presse verbunden. Die
Néhte sind danach 100% wasserdicht und
von sehr hoher Festigkeit.

Bei den genahten Produkten verwenden wir
Stoffe ohne TPU-Beschichtung. Die zuge-
schnittenen Stoffteile werden hier mit spezi-
ellen Ndhmaschinen fiir Rucksacke vernéht
und verriegelt. Genahte Produkte fertigen wir
mittlerweile ausschlieBlich in Vietnam in der
Region Ho-Chi-Minh City.

Unsere Produkte bestehen nicht ausschlie3-
lich aus unserem Gewebe aus Ocean Impact
Plastic — hinzu kommt ergédnzendes produkt-
spezifisches Zubehor wie Schnallen, ReiBver-
schlisse, Gurte, Schaume und Webbénder.
Soweit méglich sind diese Komponenten aus
recycelten Materialien hergestellt, allerdings
sind einige davon noch nicht am Markt ver-
flgbar. Wir weisen bei unseren Produkten die
Produktzusammensetzung in Prozent-Anga-
ben gemessen am Gewicht aus. Um transpa-
renter zu werden, sind wir bei unseren neu-
eren Produkten dazu (bergegangen, alle
einzelnen Produktkomponenten und deren
Materialzusammensetzung aufzulisten.
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-» GOT BAG INDONESIA

Unsere Partnerorganisation und
Stiftung GOT BAG Indonesia ko-
ordiniert unsere Plastiksammlung
in Indonesien.

25

Darliber hinaus setzt die Stiftung auf Bildung so-
wie den Ausbau des Abfallmanagementsystems,
um das Problem ganzheitlich anzugehen. Mit den
sieben Festangestellten von GOT BAG Indonesia
sind wir taglich im Austausch. Unsere Clean-up
Managerin und Lead of Mission Leonie ist zudem
mehrmals im Jahr vor Ort, um sich noch enger mit
unserem indonesischen Team auszutauschen und
weitere Projekte zu planen.
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-> UNSERE HELDEN:INNEN: DAS KERNTEAM
DER GOT BAG INDONESIA FOUNDATION

BILLY

Als Geschéftsfuhrer leitet
er das Team und die
Operation mit Vision und
Engagement.

ADIT & ANGGA

Als Field Coordinator fur
die Gemeinden Demak
und Jepara orchestrieren
sie den Sammelprozess
und pflegen starke
Beziehungen zu den
Communities.

WILLEM

Als Griinder ist er die
urspriingliche treibende
Kraft hinter der Kon-
zeption unserer Initiativen
in Indonesien.

JACOB

Als Field Coordinator

flr die Communities in
Bantul erweitert er den
Wirkungsbereich und den
Impact des Programms in
dieser neuen Region.
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SITI

Als Buchhalterin verwaltet
sie akribisch die Finanzen
und stellt sicher, dass

die Gelder angemessen
verwendet werden.

BASUKI

Als Lagerhausmanager
Uberwacht er die
entscheidende Phase
der Sortierung und
Vorbereitung des
gesammelten Plastiks
flr das Recycling.
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JEPARA

v

DEMAK 0

9 STANDORT
CLEAN-UP-
BANTUL PROG RAMM

der gréBten Insel Indonesiens. Wir sammeln hier

mithilfe von 19 Communities in drei Regionen:
Jepara und Demak an der Nordkiiste und Bantul an der
Sudkiste Javas.

l l nser Clean-up-Programm befindet sich auf Java,
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-» BILDUNG UND BEWUSSTSEIN

Neben der Sammlung setzen wir
bei unserem Clean-up-Programm
auch auf Bildung und veranstalten
Workshops und weitere Clean-up-
Events mit verschiedenen
Akteur:innen.

Clean-Up Events:

Wir haben im Laufe des letzten Jahres 5 Clean-up-
Events veranstaltet, an denen insgesamt 323 Teil-
nehmer engagiert waren. Diese Veranstaltungen
waren eine neue Initiative, die Freiwillige auBerhalb
unserer reguldren Clean-up-Teilnehmenden anzog,
um flr einige Stunden die Sammlung von Plastik-
mull am Strand zu erleben. Ziel war es, das Bewusst-
sein fur das AusmaB der Plastikverschmutzung und
die Anstrengungen, die erforderlich sind, um sie aus
der Umwelt zu entfernen, zu schérfen.

Youth Enviro Camp:

Unser erstes Umwelt-Camp fand an zwei Ta-
gen statt, ein Wochenende voller Aktivitaten fir
55 junge Menschen. Das Ziel des Camps war es,
die jlingere Generation fir Plastikverschmut-
zung und Umweltschutz zu sensibilisieren und
bot verschiedene Perspektiven, wie man aktiv im
Kampf gegen Plastikverschmutzung werden kann.

Die Aktivitdten umfassten:

¢ Interaktive Vortrdge und Diskussionen mit
Umweltaktivist:innen

e Praktische Erfahrungen in der Sammlung von
Plastikmll

o Pflanzen von Kiefernbdumen zur Férderung der
O6kologischen Restauration

e Malen und Aufstellen von Anti-Plastikmull-
Schildern an einem &ffentlichen Strand
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Sammlerin, Gojoyo

IbuKarmiwar bisherfiir Care-Arbeitzusténdig
und hat keinen Beruf erlernt. Durch GOT BAG
und die Sammel-Aktivitditen kann lbu Geld
dazu verdienen.

g

PAK NU

Gruppenleiter, Gojoyo

Pak Nur ist stolz auf die Verdnderung, die
das Projekt mit GOT BAG fiir das Dorf bereits
gebracht hat. Der Fluss, an dem er lebt, ist
inzwischen sehr viel sauberer und Pak Nur
ist sehr dankbar fiir die Zusammenarbeit.
Ihm ist es sehr wichtig, Wissen zum Thema
Recycling zu verbreiten, um das Bewusstsein
flr Ml und Plastik zu starken. Er hofft, dass
das Projekt noch lange fortgesetzt wird.
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- CLEAN-UP-GESCHICHTEN

IBU SA

Gruppenleiterin, Purworejo

Ibu Saada Gbernimmt die Gruppenleitung in
Purworejo. Sie klart in ihrer Dorfgemeinschaft
aktiv Gber Umweltprobleme auf und versucht
zu etablieren, dass Plastikmll korrekt ent-
sorgt wird.

Gruppenleiter, Gojoyo

Pak Dul beobachtet die Verédnderung
besonders in den Mangroven. Wo friher der
Plastikmll die Wurzeln verklebt hat, kbnnen
die Mangroven jetzt wieder wachsen. Friher
sind sie durch die Plastikabfélle abgestorben,
heute schitzen die Mangroven wieder vor
Bodenerosion.
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-»> UNSERE PARTNER:INNEN

Neben unseren Cleanup-Aktivitdten unterstlitzen wir unsere
Partner:innen mit 1 % unseres Nettoumsatzes bei MaBnahmen
zum Schutz der maritimen Biosphére.

CORAL GARDENERS

(oo X:W. WM Coral Gardeners ziehen resiliente
ERLEERLLEY  Korallen auf und pflanzen sie in
Korallenriffe ein, um die sterbenden
Riffe zu erneuern und damit das Leben
zuriick in die Ozeane zu bringen.

RIC O°’BARRY’S
DOLPHIN PROJECT
&5

Die von Richard (Ric) O‘Barry 1970 SEA SHEPHERD
gegriindete Organisation hat sich zum
Ziel gesetzt, in Gefangenschaft leben-
de Delfine zu rehabilitieren und freizu-
lassen.

PLASTIC FISCHER

Das Startup Plastic Fischer fischt mit
sogenannten TrashBooms Plastikmiill
aus Fliissen in Indonesien und Indien,
um die Meere sauberer zu halten.

DEUTSCHE
MEERESSTIFTUNG

Die Deutsche Meeresstiftung en-
gagiert sich mit Partneriinnen aus
Wirtschaft, Politik, Forschung, Wis-
senschaft und Gesellschaft, um den
Lebensraum Ozean zum Wohle kiinf-
tiger Generationen zu erhalten.

7™ Deutsche .
& Meeresstiftung
German Ocean Foundation
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BORIS HERRMANN
& TEAM MALIZIA

Boris Herrmann ist ein professioneller
Segler, der als Skipper des Teams
Malizia um die Welt segelt. On-
Board erfasst er dabei gemeinsam
mit Ozeanographen Wasserwerte
und erhebt Daten, um zu zeigen, wie
der Klimawandel unseren Meeren
schadet.

SEA SHEPHERD

Sea Shepherd ist die wohl bekannteste
international agierende Non-Profit-
Organisation zum Schutz der Arten-
vielfalt und der marinen Okosysteme.

CLEANHUB

Cleanhub, ein Start-Up aus Berlin, hat
eine Blockchainlésung entwickelt, auf
der die gesammelten Plastikmengen
von Sammelorganisationen wie unseren
transparent getrackt werden.


https://coralgardeners.org
https://team-malizia.com/en/home/
https://team-malizia.com/en/home/
https://sea-shepherd.de/
http://www.dolphinproject.com
https://plasticfischer.com/
https://www.cleanhub.com/
https://www.meeresstiftung.de/
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-> ZERTIFIKATE

Was bedeutet B Corp™?

B Corp steht fiir “Benefit Corporation” oder auch “Benefit fiir
Alle” und beschreibt eine globale Bewegung von Unternehmen,
die sich fir eine integrative, gerechte und nachhaltige Wirt-
schaft einsetzen. Das B Corp™Zertifikat wird von der weltweit
aktiven Non-Profit-Organisation B Lab™ an Unternehmen ver-
geben, die nachweislich soziale sowie dkologische Verantwor-
tung in ihre Geschaftspraktiken integrieren. Seit der Griindung
im Jahr 2006 in den USA gibt es mittlerweile in mehr als 80
Landern Gber 6.000 zertifizierte B Corporations™ aus 153 Bran-
chen, darunter Patagonia, Ecover oder Ben & Jerry’s.

Was heiBt das fiir uns?

Wir wollen uns stetig weiterentwickeln und zeigen, dass sich
Wirtschaftlichkeit und positiver Impact nicht ausschlieBen.
Uns ist es wichtig, dass unsere Geschaftspraktiken mit unseren
Werten Ubereinstimmen und wir streben danach, transparent,
ethisch und verantwortungsbewusst zu handeln. Wir setzen
uns flr faire Arbeitsbedingungen entlang unserer Lieferkette
ein und bemihen uns, unsere dkologischen Auswirkungen so
gering wie mdglich zu halten. Indem wir unsere Prozesse kon-
tinuierlich verbessern und mit anderen Unternehmen zusam-
menarbeiten, mdéchten wir eine nachhaltigere und gerechtere
Zukunft fur alle schaffen.

Zertifiziert seit 2023.

Im Rahmen des umfangreichen B Impact Assessments™ ha-
ben wir transparente Nachweise und Erkldrungen zu rund 200
Fragen aus den flinf Themenbereichen Unternehmensfiihrung,
Mitarbeitende, gesellschaftliches Engagement, Umwelt und
Kunden eingereicht. Mit Erfolg: Nach einem zweijahrigen Pro-
zess haben wir die B Corp Zertifizierung erreicht und damit
unseren bisherigen Impact unter Beweis gestellt.

Overall B Impact Score

19.05.2023
Based on the B Impact assessment, @ 83.4 Overall B Impact Score
GOT BAG earned an overall score of Ao SR
B0 lifies for B Corp Certificat
83.6. The median score for ordinary ® 800ua !EE il E_ S
businesses who complete the 50.9-Mﬂdlﬂl'l Score for Ordinary
assessment is currently 50,9, 83 6 Businessas
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-» ZERTIFIKATE

PETA-APPROVED VEGAN

Die People for the Ethical Treatment of Animals (PETA) ist die
PETA- APPROVED groBte Tierschutzorganisation der Welt und hat iber 6,5 Millio-
nen Mitglieder und Unterstiitzer:innen. lhr Fokus liegt auf vier
V E G A N Hauptbereichen, in denen Tiere intensiv und Uber lange Zeit-

raume leiden: Labore, die Lebensmittelindustrie, der Beklei-
dungshandel und die Unterhaltungsbranche. PETA setzt sich
auch aktiv mit verschiedenen anderen Problemen auseinander,
darunter die grausame Tétung von Nagetieren, Végeln und Tie-
ren, die oft als ,,.Schadlinge” bezeichnet werden, sowie die Grau-
samkeit gegeniliber Haustieren.

Das Logo ,,PETA-Approved Vegan“ soll Kleidung, Accessoires,
Mobel und Heimdekorationen hervorheben, die aus veganen
Alternativen zu tierischen Materialien wie Leder, Pelz, Wolle,
Seide, Federn oder Knochen hergestellt sind. Es hilft Verbrau-
cher:innen, vegane Artikel auf einen Blick zu erkennen und Ein-
kaufe zu tatigen, die mit ihren Werten libereinstimmen.

Unsere Produkte sind seit 2023 PETA-Approved
Vegan zertifiziert.

Wir haben uns dazu verpflichtet, keinerlei Tiere oder tierische
Produkte als Bestandteile bei der Herstellung und Verarbei-
tung unserer Produkte zu verwenden. Diese Verpflichtung gilt
sowohl flir die Gegenwart als auch fir die Zukunft und stellt si-
cher, dass unsere Produkte tierversuchsfrei und vegan bleiben.
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-> PRODUKTE: DAS STATEMENT-PIECE

Wahrend wir anfangs unser Hero-
Produkt, den ROLLTOP, nur in schwarz
angeboten hatten, launchten wir zu-
nachst erfolgreich viele monochrome
Farbvarianten bevor wir in die Entwick-
lung neuer Formen und Kategorien
investiert haben.

Der Rolitop ist dadurch zum viel ge-
tragenen und viel gesehenen Marken-
zeichen fiir uns geworden und steht in
seiner Konzeption fiir eine neue Pro-
duktkultur, die Funktionalitat mit lang-
lebiger Stilistik und positiven Impact
mit einem modernen Lebensgefiihl un-
serer Kund:innen verbindet.

Besonders 2023 haben wir einen bemerkenswerten
Sprung in der Diversifizierung unseres Produktan-
gebots gemacht. Innerhalb von nur vier Monaten
nach der Einflihrung in das Handtaschensegment
konnten wir beeindruckende 25.000 Stiick verkau-
fen. Ahnlich erfolgreich war der Launch unseres
Handgepack-Koffers, des RE:SHELL CABIN, mit
Uber 1.500 verkauften Exemplaren in den ersten vier
Monaten. Diese Erweiterung unseres Sortiments
hat nicht nur unsere Produktvielfalt bereichert,
sondern auch die Wiederkaufsrate signifikant um
mehr als 20% im Jahr 2023 gesteigert.
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-» PRODUKTPORTFOLIO
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-» KUND:INNENSTIMMEN

got-bag.com %

TRUSTED  severtungen: 1.002 Bewertungen in den letzten 12 Monaten | 3.372 Bewertungen insgesamt

SHOPS 470 sehrut ~

Kathrin H.
Q Rielefeld

24.01.2024 & Verifizierte Bewertung

Toller Rucksack, schneller Versand, gutes Preis/Leistungsverhaltnis. Alles fein!

vor 13 Tagen & Verifizierte Bewertung

War alles super. Mega schneller Versand und gut verpackt. Die Taschen ist qualitativ hochwertig
und ldsst sich super tragen. Dazu ist sie einfach stylisch. Danke und gerne wieder.

N. K.
Q Wien

25.12.2023 & Verifizierte Rewertung

Schnelle Lieferung, toller Rucksack

Der Rucksack entspricht genau meinen Erwartungen. Schlicht und praktisch- und er wirkt sehr
gut verarbeitet. Durch die Polsterung bei den Gurten ist das Tragen sehr angenehm.
Die Lieferung war auch erstaunlich schnell.

vor 3 Tagen & Verifizierte Bewertung

cooles Design - und dabei nachhaltig! Das will ich

03.01.2024 & Verifizierte Bewertung

Alles gut - Retoure unproblematisch - Erstattung ist avisiert.

Veselin P.
Q Ochsenfurt
31.12.2023 & Verifizierte Bewertung

Die Qualitat eurer Produkte hat mich sehr beeindruckt!

Wiinsche euch weiterhin viel Freude neues zu Gestalten und zu Designen.
Ich bleibe euch auch in Zukunft ein treuer Kunde.

Die Philosophie hinter eurer Arbeit ist groBartig und unterstlitzenswert!
Macht weiter so..._ich liebe euch!

Weniger anzeigen ~
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- MULTICHANNEL-ANSATZ
ZUM ERFOLG

Unsere Multichannel-Vertriebsstrategie hat es uns erméoglicht,
unsere Mission erfolgreich in die Tat umzusetzen. Durch die
Kombination verschiedener Vertriebskanale — von unserer eige-
nen E-Commerce-Website Uiber Online-Marktplatze bis hin zu
ausgewahlten Einzelhandelsgeschéaften — konnten wir eine breite
Zielgruppe erreichen und unsere Produkte einem globalen Publi-
kum zuganglich machen. Diese Herangehensweise hat uns nicht
nur geholfen, unsere Sichtbarkeit zu erhéhen, sondern auch di-
rekt mit unseren Kund:innen zu interagieren und ihre Bedurfnis-
se besser zu verstehen. Die Diversifizierung unserer Vertriebs-
wege war entscheidend flir unser Wachstum und unseren Erfolg,
indem wir die Vorteile jedes Kanals nutzten, um unsere Marke zu
starken und unsere Botschaft weiter zu verbreiten.
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Als Direct-to-Consumer-Marke haben wir die Madglichkeit, direkt mit
unseren Kund:innen zu kommunizieren, was uns erlaubt, maBgeschnei-
derte Erfahrungen und Produkte anzubieten, die genau auf die Bediirfnis-
se und Wiinsche unserer Zielgruppe abgestimmt sind. Durch den direkten
Vertriebsweg kénnen wir nicht nur kosteneffizienter arbeiten, sondern auch
schneller auf das Feedback unserer Kund:innen reagieren und unsere Pro-
dukte stetig verbessern. Diese enge Beziehung zu unseren Kund:innen ist
entscheidend flr unseren Erfolg und ermdglicht es uns, eine starke Gemein-
schaft aufzubauen, die unsere Vision teilt.

-» MARKETPLACES

Wir sind mittlerweile auf den filhrenden fiinf Marketplaces vertreten -
darunter Zalando, About You und Otto. Der Verkauf unserer Produkte auf
Plattformen wie Zalando bietet erhéhte Sichtbarkeit und Reichweite, Zugang
zu neuen Maérkten, reduzierte Marketing- und Werbekosten sowie das Ver-
trauen der Kund:innen, was zusammen eine starke Basis flir Markenwachstum
und -erfolg bildet.
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-» EINZELHANDEL

Weltweit ist GOT BAG bereits in iiber 1.000 Geschaften vertreten.

Latvia

Denmark
Lithuania

United [
Kingdom

Irelaf z
o

Poland

Netherlands

' Germany,

.
Belgium @ e

Luxembotf F Czechia X
°‘ et Slovakia
° S France 3 Ae :
- i . » ¥ ;‘:-‘I“I

Seit 2019 sind wir auch im Einzelhandel zu finden und konnten trotz
der Corona-Pandemie und der damit verbundenen EinbuBBen am
Markt stetig wachsen. Im DACH-Raum sind wir bereits in Gber 600
Geschéaften vertreten und bauen unser Netzwerk immer weiter aus.

- VERTRIEBSKANALE
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- UMSATZENTWICKLUNG

Seit unserem Start im November 2018 haben wir einen
beeindruckenden Weg zurlickgelegt, gepragt von Inno-
vation, hohem Wachstum und groBen Herausforderun-
gen. Nach einem Umsatzsprung in 2020 sind wir seitdem
pro Jahr im Schnitt Gilber 54% pro Jahr bis 2023 gewach-
sen. Das von Beginn bis heute als gebootstrapptes Start-
Up. Unser erstes Produkt, der Rolltop Rucksack, war von
Anfang an ein groBer Erfolg und ist bis heute mit tber
500.000 verkauften Einheiten unser absoluter Hero. Der
Rolltop ist damit in vielen Stadten ein sichtbares Sym-
bol fiir eine neue Produktkultur geworden. Der Eintritt in
den Retail-Bereich im Jahr 2020 markierte einen weite-
ren wichtigen Meilenstein in unserer Unternehmensge-
schichte.

Mit Gber 600 Verkaufsstellen (POS) bis heute alleine in
der DACH-Region erleben wir ein stetiges Wachstum. Die
Einflhrung der ,Moon Bags” in der flir uns neuen Kate-
gorie ,Handtaschen” im Jahr 2023 stellt einen weiteren
Hoéhepunkt unserer Produktinnovation dar. In nur vier
Monaten nach dem Launch haben wir bereits 25.000
Stiick in 2023 verkauft. Aufgrund der aufwandigen und
komplexen Lieferkette und der damit verbundenen Kos-
tenstruktur waren die Anfangsjahre nicht einfach. Dazu
kamen eine Pandemie, Lieferketten-Unterbrechungen
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Nettoumsatz nach Retouren
Operativer Kapitalfluss

und in Folge der Kollaps der internationalen Fracht Mark-
te, sowie steigende Kosten bei Energie, Frachten und zu-
letzt nie gekannte Inflationsraten in allen unseren Mark-
ten. Trotz all dieser Widrigkeiten ist es uns gelungen, in
2023 operativ break even zu werden und nun mit einer
positiven Ertrags-Marge (EBIT%) zu arbeiten. Des Weite-
ren waren wir ebenfalls in der Lage, einen positiven ope-
rativen Cash-Flow in 2023 zu erwirtschaften.

Diese wichtigen Meilensteine nun erreicht zu haben, gibt
uns die Sicherheit und Zuversicht, weiter in neue Pro-
dukte, Méarkte und unsere Mission investieren zu kénnen.
Durch weitere operative Optimierung und Skalierungsef-
fekte werden wir dabei zukiinftig weiter unterproportio-
nal in den Kosten wachsen und die geplante Ertrags-Mar-
ge (EBIT%) sowie damit einhergehend den operativen
Cash-Flow kontinuierlich weiter erhdhen.

Wir sind damit zum Start des Jahr 2024 operativ und fi-
nanziell solide verfasst und aufgestellt. Das zusammen
mit einem hoch passionierten, ambitionierten und durch
die Herausforderungen der Vergangenheit erfahrenen

Team, gibt uns die Sicherheit und Zuversicht, die vor uns
liegenden Ziele und Aufgaben erfolgreich zu bearbeiten.

12,0 %
ot 65 %
10%

45%

-100 %

2024 2025 2026 2027 2028
B Operatives Ergebnis (EBIT)

Operative Marge
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- GEPLANTE JAHRLICHE UMSATZE

DIE NACHSTEN JAHRE

Angesichts der zunehmenden globalen Bewegung hin
zu mehr Nachhaltigkeit, blicken wir bei GOT BAG einer
vielversprechenden Zukunft entgegen.
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Fir das Geschéftsjahr 2024 planen wir, unseren Umsatz
auf etwa 20 Millionen Euro zu steigern, wobei ein signi-
fikanter Anteil dieses Wachstums aus der Region DACH
kommen wird. In 2024 werden wir dann die internationale
Expansion in Europa verstarkt angehen. Hierzu haben wir
in 2023 mit dem Launch eines internationalen Web-Shop
und der Profilierung der Marke sowie der Akquisition
erster Key-Handelskunden und -Distributoren ein erstes
Fundament erarbeitet. In den Jahren danach gilt es dann
die Markenbekanntheit in unseren Zielmarkten zu erh6-
hen und mit Hilfe des sich erweiternden Produktportfolio
neue Kund:innen und Handelspartner zu gewinnen. Ziel
ist es, den Umsatz auBerhalb Deutschlands auf ca. 40%
zu erhéhen.

2023
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Es ist generell zu betonen, dass trotz sorgféltiger und
engagierter Planung die Zukunft in einem dynamischen
Markt wie unserem ungewiss bleibt. Das Erreichen unse-
rer Ziele hangt nicht nur von unserem Einsatz ab, sondern
auch von der weiteren Entwicklung der globalen Nach-
haltigkeitsbewegung und der Akzeptanz durch die Ver-
braucher:innen. Wir laden Investor:innen ein, Teil unserer
Reise zu werden, mdchten aber gleichzeitig darauf hin-
weisen, dass ein Investment in GOT BAG, wie bei jedem
Start-up, Risiken birgt.
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-» VERWENDUNG DER ERLOSE DES
CROWDINVESTMENTS

Die

Erlose des Crowdinvestments

sollen in drei wichtige Saulen unserer

Arbeit flieBen.

INTERNATIONALISIERUNG

Wir wollen international richtig
durchstarten und vor allem unsere
Prasenz auf dem franzdsischen und
italienischen Markt ausbauen. Ers-
te Schritte haben wir bereits getan:
Seit letztem Jahr sind wir bei Gale-
rie Lafayettes vertreten und haben
in Italien innerhalb von 10 Monaten
40 Verkaufsstellen von uns, unserer
Mission und den Produkten Uiberzeu-
gen kdnnen. Dort wollen wir nun mit
einer Multichannel-Strategie anset-
zen und die Markte noch weiter fir
uns erschlieBen. In Frankreich planen
wir ein Wachstum auf 100 Verkaufs-
stellen und wollen dort, ebenso wie
in ltalien, bis 2028 einen Umsatz von
2 Millionen pro Land erwirtschaften.

NEUE RECYCLINGMATERIA-
LIEN UND ZWEI NEUE
PRODUKTKATEGORIEN

Wir planen auBerdem, in diesem
Jahr zwei neue Recyclingmateria-
lien zu verwenden: Neben recycel-
tem PET sollen auch Polyamid aus
Fischernetzen und Polycarbonat
in die Produktion einflieBen. Wir
werden damit unser Sortiment um
Sonnenbrillen und Reisegepéack er-
weitern kdnnen und damit unser
bisheriges Reisesortiment perfekt

erganzen.

UNSER CLEAN-UP-
PROGRAMM IN INDONESIEN

Durch das mogliche Unterneh-
menswachstum durch das Crowdin-
vest kdnnen wir wiederum unsere
Investitionen in unser Clean-Up-
Programm in Indonesien steigern,
um die Sammlung von Plastikmiill
und den Ausbau von Abfallma-
nagementsystemen vor Ort weiter
voranzutreiben und die Plastikver-
schmutzung weiterhin ganzheitlich
anzugehen.
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-» CHANCEN DER
KAPITALANLAGE

Alleinstellungsmerkmal Clean-up-Programm

Unser Clean-up-Programm in Indonesien, geleitet von die Stif-
tung GOT BAG Indonesia, macht den Unterschied. Wir sammeln
nicht nur Plastik, sondern verwandeln es in zeitlose Produkte.
Durch digitale Nachverfolgung sichern wir Transparenz. Unser
ganzheitlicher Ansatz und diese einzigartige Wertschépfungs-
kette zeichnen uns aus.

Leidenschaftliches Team

Unser Start-up hat in den letzten Jahren ein extremes Wachs-
tum erlebt, getrieben von einem leidenschaftlichen und diver-
sen Team, das etwas bewirken will. Unsere Teammitglieder
bringen die richtige Mischung aus Fachwissen und Erfahrung
mit, um GOT BAG weiter voranzubringen.

Durch Multi-Channel zum Erfolg

Unser Erfolg basiert auf einer Multi-Channel-Strategie, die es
uns ermoglicht, unsere Produkte Uber verschiedene Kanéle
anzubieten. Dieser Ansatz erweitert unsere Reichweite und
spricht eine breite Kundenschaft an, was unser Geschéaftsmo-
dell starkt und diversifiziert.
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Ikonische Produkte

Mit unserem Bestseller ROLLTOP haben wir eine unverwech-
selbare Silhouette am Markt etabliert. Der ROLLTOP ist dabei
ein Synonym flr Funktionalitat, Langlebigkeit und einen posi-
tiven Impact geworden.

Weitere Produktkategorien

Wir bleiben nicht stehen. Aktuell arbeiten wir an innovativen
L&sungen, um auch andere Arten von Kunststoffen sinnvoll zu
nutzen. Die ersten neuen Produktkategorien sind bereits in der
Entwicklung und bieten nicht nur einen Recycling-Mehrwert,
sondern erschlieBen auch neue Mérkte: Sonnenbrillen aus un-
serem recycelten Material z.B. bieten attraktive Margen.

Steigendes Bewusstsein der K&aufer:innen-
schaft

Unsere Kund:innen legen Wert darauf, was sie kaufen. Ein
wachsendes Bewusstsein fiir die eigene Kaufkraft flihrt dazu,
dass immer mehr Menschen nachhaltigere und verantwor-
tungsvolle Produkte bevorzugen. GOT BAG bedient genau
dieses Bedirfnis.

Attraktive Konditionen des Finanzprodukts

Wir mdchten, dass unsere Crowd nicht nur einen Beitrag leis-

tet, sondern auch davon profitiert. Deshalb bieten wir attrakti-
ve Zinsen an, die unsere Wertschatzung fiir das Engagement

und das Vertrauen unserer Unterstitzer:innen zeigen.
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-» RISIKEN DER
KAPITALANLAGE

Bei der vorliegenden Kapitalanlage handelt es sich um tokenbasierte Schuldverschreibungen der GOT
BAG GmbH. Die tokenbasierten Schuldverschreibungen sind langfristige, schuldrechtliche Vertrage, die
mit wirtschaftlichen, rechtlichen und steuerlichen Risiken verbunden sind. Der Anleger sollte daher die
nachfolgende Risikobelehrung vor dem Hintergrund der Angaben in der Anlegerbroschiire aufmerksam
lesen und bei seiner Entscheidung entsprechend berticksichtigen. Insbesondere sollte die Kapitalanla-
ge des Anlegers seinen wirtschaftlichen Verhéltnissen entsprechen und seine Investition in die Kapital-
anlage sollte nur einen geringen Teil seines Gesamtvermégens ausmachen.

Nachfolgend kénnen nicht sdmtliche mit der Kapitalanlage verbundenen Risiken ausgefiihrt werden.
Auch die nachstehend genannten Risiken kdnnen hier nicht abschlieBend erldutert werden. Die Rei-
henfolge der aufgefiihrten Risiken lasst keine Riickschllisse auf mdgliche Eintrittswahrscheinlichkeiten
oder das AusmaB einer potenziellen Beeintrachtigung zu. Die einzelnen Risikofaktoren kénnen dartber
hinaus themeniibergreifende Relevanz haben und/oder sich auf den Eintritt oder die Relevanz anderer
Risiken auswirken. Auch Umstande und/oder Ereignisse aus der persdnlichen Lebenssituation des ein-
zelnen Anlegers, von denen die Emittentin keine Kenntnis hat, kénnen dazu fiihren, dass einzelne oder
mehrere Risiken ein hfheres Gefahrdungspotential entwickeln als im Folgenden dargestellt.
Allgemeine Risiken

Maximales Risiko - Totalverlustrisiko

Es besteht das Risiko des Totalverlusts des Anlagebetrags und der Zinsanspriiche (inklusive variabler
Bonuskomponente). Der Eintritt einzelner oder das kumulative Zusammenwirken verschiedener Risi-
ken kann erhebliche nachteilige Auswirkungen auf die erwarteten Ergebnisse der Emittentin haben, die
bis zu deren Insolvenz fihren kénnten. Individuell kbnnen dem Anleger zuséatzliche Vermégensnach-
teile entstehen, etwa wenn der Anleger den Erwerb der Kapitalanlage durch ein Darlehen fremdfinan-
ziert, wenn er trotz des bestehenden Verlustrisikos Zins- und Riickzahlungen aus der Kapitalanlage fest
zur Deckung anderer Verpflichtungen einplant. Solche zusatzlichen Vermégensnachteile kbnnen im
schlechtesten Fall bis hin zur Privatinsolvenz des Anlegers flihren. Daher sollte der Anleger alle Risiken
unter Bericksichtigung seiner persdnlichen Verhéltnisse prifen und gegebenenfalls individuellen fach-
lichen Rat einholen. Von einer Fremdfinanzierung der Kapitalanlage (z.B. durch einen Bankkredit) wird
ausdrucklich abgeraten.

Die Kapitalanlage ist nur als Beimischung in ein Anlageportfolio und nur fiir Anleger geeignet, die einen
entstehenden Verlust bis zum Totalverlust ihres Anlagebetrages hinnehmen kénnten. Diese Kapitalan-
lage eignet sich nicht fir Anleger mit kurzfristigem Liquiditadtsbedarf und ist nicht zur Altersvorsorge
geeignet.

Nachrangrisiko

Bei dem tokenbasierten Wertpapier handelt es sich um nachrangige tokenbasierte Schuldverschreibun-
gen. Die Nachrangforderungen des Anlegers treten im Falle der Eréffnung des Insolvenzverfahrens tiber
das Vermdgen der Emittentin im Rang hinter die Forderungen im Sinne von § 39 Absatz 1 Nr. 1 bis 5 der
Insolvenzordnung zuriick. Das heiBt, der Anleger wird mit seinen Forderungen erst nach vollstandiger
und endgliltiger Befriedigung dieser Forderungen berlcksichtigt. Die Hohe der tatsachlichen Zahlun-
gen an den Anleger ist damit abhangig von der Hohe der Insolvenzmasse. Reicht die Insolvenzmasse
nicht aus, um auf nachrangige Forderungen im Insolvenzverfahren Zahlungen zu leisten, hatte dies flr
den Anleger den Totalverlust des Anlagebetrags zur Folge. Der Anleger tragt daher ein unternehmeri-
sches Risiko, das héher ist als das Risiko eines reguldren Fremdkapitalgebers. Der Anleger wird dabei
nicht selbst Gesellschafter der Emittentin und erwirbt keine Gesellschafterrechte. Es handelt sich nicht
um eine sogenannte mindelsichere Beteiligung, sondern um eine unternehmerische Finanzierung mit
eigenkapitalahnlicher Haftungsfunktion.
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Fehlende Besicherung der beschriebenen Kapitalanlage

Da die beschriebene Kapitalanlage unbesichert ist, kdnnte der Anleger im Insolvenzfall der Emittentin
weder seine Forderung auf Riickzahlung des eingesetzten Kapitals noch seine Zinszahlungsanspriiche
aus Sicherheiten befriedigen. Im Insolvenzfall kbnnte dies dazu fiihren, dass die Anspriiche der einzel-
nen Anleger nicht oder nur zu einem geringeren Teil durchgesetzt werden kénnen. Dies kdnnte dazu
fihren, dass Zins- oder Tilgungszahlungen nicht oder nicht rechtzeitig geleistet werden kénnen oder
dass es zum teilweisen oder vollstandigen Verlust des investierten Kapitals kommt.

VerauBerbarkeit (Fungibilitit), Verfiigbarkeit des investierten Kapitals, langfristige Bindung

Die tokenbasierten Schuldverschreibungen sind mit einer festen Vertragslaufzeit versehen. Eine vor-
zeitige ordentliche Kiindigung durch den Anleger ist nicht mdglich. Die Anleger sind verpflichtet, die
tokenbasierten Schuldverschreibungen bis zum 30.06.2025 weder direkt oder indirekt zur VerauBerung
anzubieten, noch zu verauBern, noch eine VerauBerung anzukiindigen oder sonstige MaBnahmen zu
ergreifen, die einer VerduBerung wirtschaftlich entsprechen. Aufgrund dessen kann der Anleger seine
tokenbasierte Schuldverschreibungen nicht vor Ablauf des 30.06.2025 verauBern, so dass er liber seine
Einlage bis zu diesem Zeitpunkt nicht frei verfliigen kann. Anleger kénnen die erworbenen tokenbasier-
ten Schuldverschreibungen vor dem Ablauf der Laufzeit méglicherweise nicht verauBern, weil derzeit
kein mit einer Borse vergleichbarer Markt fir den Handel von tokenbasierten Schuldverschreibungen
existiert. Ob sich ein solcher Markt entwickelt, ist ungewiss. Das investierte Kapital kann daher bis zum
Ablauf der Vertragslaufzeit gebunden sein.

Risiko aufgrund vorinsolvenzlicher Durchsetzungssperre

Fir alle Zahlungsanspriiche der Anleger aus der tokenbasierten Schuldverschreibung (Zinsen und
Riickzahlung) gilt eine vorinsolvenzrechtliche Durchsetzungssperre. Daher sind Zahlungen auf die Zah-
lungsanspriiche solange und soweit ausgeschlossen, soweit die Zahlungen

« zu einer Zahlungsunfahigkeit der Emittentin im Sinne des § 17 InsO oder einer Uberschuldung der Emit-
tentin im Sinne des § 19 InsO flihren oder

« bei der Emittentin eine Zahlungsunféhigkeit im Sinne von § 17 InsO oder eine Uberschuldung im Sinne
von §19 InsO bereits besteht.

Die vorinsolvenzliche Durchsetzungssperre kann zu einer dauerhaften Nichterfiillung der Anspriiche
des Anlegers aus der tokenbasierten Schuldverschreibung fiihren. Daher ist das Bestehen eines An-
spruchs der Anleger auf Zahlungen von der wirtschaftlichen Situation der Emittentin und insbesondere
auch von deren Liquiditatslage abhangig. Die vorinsolvenzliche Durchsetzungssperre bewirkt eine We-
sensanderung der Geldhingabe vom bankgeschaftstypischen Darlehen mit unbedingter Riickzahlungs-
verpflichtung hin zur unternehmerischen Beteiligung mit einer eigenkapitalahnlichen Haftungsfunktion.
Das investierte Kapital des Anlegers wird zu wirtschaftlichem Eigenkapital bei der Emittentin und dient
den nicht im Rang zuriickgetretenen Glaubigern als Haftungsgegenstand. Es besteht das Risiko, dass
das Vermdgen der Emittentin zu Gunsten dieser Glaubiger aufgezehrt wird.

Dem Anleger wird ein Risiko auferlegt, das an sich nur Gesellschafter trifft, ohne dass ihm zugleich
die korrespondierenden Informations- und Mitwirkungsrechte eingerdumt werden. Nach § 49 Abs. 3
GmbHG hat die Geschéftsflihrung die Gesellschafterversammlung einzuberufen, wenn es zu einem Ver-
lust des halftigen Stammkapitals gekommen ist. Im Rahmen dieser Gesellschafterversammlung kénnen
die Gesellschafter entscheiden, ob sie die Geschaftstatigkeit gleichwohl fortsetzen und damit riskieren
wollen, auch noch die zweite Halfte des eingebrachten Kapitals aufzubrauchen. Der Anleger hat mit der
tokenbasierten Schuldverschreibung keine derartigen Informations- und Entscheidungsbefugnisse. Fir
Anleger besteht insoweit das Risiko, dass im Falle eines entsprechenden Verlustes die Gesellschafter
entgegen den Interessen des Anlegers die Fortsetzung der Geschaftstatigkeit beschlieBen und eine Ein-
stellung nicht erfolgt. Hierdurch besteht das Risiko des vollstandigen Verlustes des eingesetzten Kapi-
tals. Flr den Anleger bedeutet dies, dass das von ihm Gbernommene Risiko in gewisser Hinsicht sogar
Uber das unternehmerische Risiko eines Gesellschafters hinausgehen kann.

Die vorinsolvenzliche Durchsetzungssperre gilt bereits fiir die Zeit vor Eré6ffnung eines Insolvenzver-
fahrens. Der Anleger kann demzufolge bereits dann keine Erflillung seiner Anspriiche aus der tokenba-
sierten Schuldverschreibung verlangen, wenn die Emittentin im Zeitpunkt des Leistungsverlangens des
Anlegers Uiberschuldet oder zahlungsunfahig ist oder die Erflllung der Zahlungsanspriiche der Anleger
zu einer Uberschuldung oder Zahlungsunfahigkeit fiihren wiirde. Die vorinsolvenzliche Durchsetzungs-
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sperre kann zu einer dauerhaften, zeitlich nicht begrenzten Nichterflllung der Anspriiche des Anlegers
fahren. Der Anleger Gbernimmt mit der tokenbasierten Schuldverschreibung ein Risiko, welches Uber
das allgemeine Insolvenzausfallrisiko hinausgeht.

Fur den Anleger besteht das Risiko, dass er im Falle des Vorliegens einer vorinsolvenzlichen Durchset-
zungssperre keine Zahlungen zum eigentlichen Zahlungstermin mangels Vorliegens eines Anspruchs
von der Emittentin verlangen kann. Wird die vorinsolvenzliche Durchsetzungssperre nicht beseitigt, hat
dies den Totalverlust des Anlagebetrags flir den Anleger zur Folge.

Risiko des fehlenden Einflusses auf die Geschaftstatigkeit der Emittentin und
auf die Verwendung des Emissionserloses

Die tokenbasierten Schuldverschreibungen begriinden keine Teilnahme- und Stimmrechte an bzw. in
den Gesellschafterversammlungen der Emittentin. Anleger kdnnen keinen Einfluss auf Entscheidungen
der Gesellschafterversammlung oder der Geschéftsfiihrer der Emittentin austiben. Insbesondere sind
die Anleger nicht in der Lage, Uber die Verwendung des Emissionserldses mitzubestimmen. Fir den An-
leger besteht also das Risiko, dass ein oder mehrere Geschéftsfihrer MaBnahmen ergreift/ergreifen, die
Zahlungen aus den Schuldverschreibungen gefahrden, ohne dass der Anleger hierauf Einfluss nehmen
kann.

Endfalligkeit der Tilgung

Die Tilgung des Kapitals der Anleger erfolgt am Ende der Laufzeit erfolgen (Laufzeitende: 30.06.2029,
Falligkeit der Rickzahlung fiinf Bankarbeitstage nach diesem Tag, mithin am 07.07.2029). Sollte die
Emittentin bis dahin das Kapital, das fiir die endféllige Tilgung erforderlich ist, nicht aus der laufenden
Geschaftstatigkeit erwirtschaften und/oder sollte sie keine dann erforderliche Anschlussfinanzierung
erhalten, besteht das Risiko, dass die endféllige Tilgung nicht oder nicht zum geplanten Zeitpunkt erfol-
gen kann.

Risiko aufgrund der Widerrufsrechte der Anleger

Bei Inanspruchnahme des gesetzlichen Widerrufsrechts durch Anleger besteht aufgrund der dann ent-
stehenden Verpflichtung der Emittentin zur Riickzahlung bereits eingezahlter Anlagebetréage das Risi-
ko, dass es zu entsprechenden Liquiditatsabfliissen bei der Emittentin kommt. In diesem Fall kénnten
geplante Investitionen nicht oder nicht wie geplant vorgenommen werden. In einem solchen Fall kénn-
ten die wirtschaftlichen Ergebnisse der Emittentin von der Prognose abweichen.

Verlust des Private Key

Uber die tokenbasierte Schuldverschreibung wird ein Token ausgestellt, der die tokenbasierte Schuld-
verschreibung reprasentiert. Die Token werden den jeweiligen Wallets der Anleger zugeteilt. Nach der
Ausgabe und Einbuchung in die Wallets sind die Token nur tber deren jeweiligen persénlichen Zugang
(sog. Private Key) zu ihrer Wallet oder den Wallet Partner zugéanglich. Sollte der private Key in die Hande
Dritter gelangen, so kann dieser Dritte die Wallet eines Anlegers missbrauchen und unbefugt Vermé-
genstransaktionen vornehmen. Der Verlust des Private Key, auch wenn dieser schlichtweg ,vergessen®
wurde, fihrt zu einem unwiederbringlichen Verlust der Token.

Technologierisiken

Die Blockchain-Technologie sowie alle damit in Verbindung stehenden technologischen Komponenten
befinden sich nach wie vor in einem friihen technischen Entwicklungsstadium. Der Token entsteht, in-
dem die Emittentin die Anzahl der gezeichneten Token auf der Blockchain generiert und dann auf die
Wallet Adressen der Anleger Ubertragt, indem die Token den jeweiligen Adressen der Anleger zugewie-
sen werden. Die Blockchain-Technologie kann Fehler enthalten, die derzeit nicht bekannt sind, aus de-
nen sich zukiinftig aber unabsehbare Folgen ergeben kdnnten. Die Blockchain-Technologie kann ferner
technischen Schwierigkeiten ausgesetzt sein, die deren Funktionsféhigkeit beeintrachtigt. Ein teilweiser
oder vollstandiger Zusammenbruch der Blockchain kann die Emission der tokenbasierten Schuldver-
schreibung und die Handelbarkeit der Token stéren oder unmdglich machen. Im schlimmsten Fall kann
dies zum unwiederbringlichen Verlust der Token und damit zum Verlust der tokenbasierten Schuldver-
schreibungen fihren.
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Risiko der Ubertragung auf eine nicht kompatible Wallet

Die Wallet des Anlegers muss mit der gewéhlten Blockchain der Emittentin kompatibel sein. Werden
~Got Bag Wachstumsfinanzierung“ auf eine nicht kompatible Wallet tGbertragen, hat der Anleger in der
Regel keine Méglichkeit mehr, auf die ,Got Bag Wachstumsfinanzierung“ zuzugreifen und Uber diese
zu verfligen. Flr den Anleger bedeutet dies einen Totalverlust seiner Investition, da er mangels Ver-
figungsgewalt tiber den ,,Got Bag Wachstumsfinanzierung“ auch keine Rechte mehr aus den ,Got Bag
Wachstumsfinanzierung” geltend machen kénnte. Die Entscheidung Uber die richtige (kompatible) Wal-
let liegt allein bei dem Anleger.

Risiko von Hackerangriffen

Die Blockchain-Technologie, das Blockchain-Netzwerk und/oder die Wallets der Anleger kénnen An-
griffen von unbefugten Dritten ausgesetzt sein, d.h. gehackt werden. Bei sogenannten ,Distributed
De-nial of Service Attacken® kénnen Angreifer z.B. ein Netzwerk oder eine Blockchain mit einer hohen
Anzahl von Anfragen und/oder Transaktionen Uiberlasten und das Netzwerk beziehungsweise die ent-
sprechen-de Blockchain (temporér) unbenutzbar machen. In der Vergangenheit hat es bereits zahlrei-
che Hackerangriffe auf diverse Blockchains gegeben. Aufgrund der grundséatzlichen Anonymitat der
Blockchain-Technologie ist eine Verfolgung von Tatern nahezu unmdglich. Derartige Angriffe kdnnen
unter Umstédnden zum Verlust der Got Bag Wachstumsfinanzierung und da-mit zu einem Totalverlust
fir den Anleger flihren

Risiken auf Ebene der Emittentin
Geschéftsrisiko der Emittentin

Es handelt sich um eine unternehmerische Finanzierung. Der Anleger tragt das Risiko einer nachteiligen
Geschaftsentwicklung der Emittentin. Es besteht das Risiko, dass der Emittentin in Zukunft nicht die
erforderlichen Mittel zur Verfligung stehen, um die Zinsforderungen und die Riickzahlung der tokenba-
sierten Schuldverschreibungen zu erfillen. Weder der wirtschaftliche Erfolg der zukiinftigen Geschéafts-
tatigkeit der Emittentin noch der Erfolg der von der Emittentin verfolgten unternehmerischen Strategie
kénnen mit Sicherheit vorhergesehen werden. Die Emittentin kann Héhe und Zeitpunkt von Zufliissen
weder zusichern noch garantieren.

Der wirtschaftliche Erfolg hangt von mehreren EinflussgréBen ab, insbesondere von:
« Der erfolgreichen Geschéftstatigkeit im geplanten Kostenrahmen. Die Expansion des Vertriebes kénn-

te deutlich teurer werden und langer dauern als geplant. Die MarketingmaBnahmen der Emittentin
kénnten nicht den erwarteten Erfolg haben

» Verdnderungen im Konsumentenverhalten, insbesondere was nachhaltige Produkte betrifft.
e Zahlungs- und Leistungsfahigkeit von Kunden und Vertragspartnern der Emittentin

« Verédnderung der Konjunkturlage: Verschiedene weitere Faktoren wie insbesondere Veranderung der
Konjunkturlage verbunden mit verdnderter Kaufkraft der Kunden der Emittentin, Veranderung der
Wettbewerbsbedingungen, Planungsfehler, Umweltrisiken, die Abh&ngigkeit von Schliisselpersonen
sowie Veranderungen der rechtlichen und steuerrechtlichen Rahmenbedingungen kénnen nachteilige
Auswirkungen auf die Emittentin haben. Dies kann zur Folge haben, dass die Anspriiche aus der token-
basierten Schuldverschreibung nicht oder nicht in der geplanten Héhe bedient werden kénnen bis hin
zum Totalverlust der Einlage.

» Abhangigkeit von Partnerunternehmen und qualifiziertem Personal
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Marktrisiko

Die Entwicklung des Marktes fir GOT BAG ist sehr dynamisch und unvorhersehbaren Wettbewerbs-
veranderungen unterworfen. Die Entwicklung neuer Technologien und die Einfllisse neuer Erkenntnisse
kénnen sich auch negativ auf vorhandene und neue Produkte und/oder Dienstleistungen, auf welche
sich der Geschéftserfolg der GOT BAG GmbH stiitzt, auswirken.

Prognoserisiko

Die Prognosen der erzielbaren Ertrége und weiterer Aspekte kénnten sich als unzutreffend erweisen.
Bisherige Markt- oder Geschéaftsentwicklungen sind keine Grundlage oder Indikator fur zukinftige Ent-
wicklungen.

Ausfallrisiko der Emittentin (Emittentenrisiko)

Die Emittentin kann zahlungsunfihig werden oder in Uberschuldung geraten, bis hin zur Insolvenz der
Emittentin. Dies kann insbesondere der Fall sein, wenn die Emittentin geringere Einnahmen und/oder
hdhere Ausgaben als erwartet zu verzeichnen hat oder wenn die Emittentin eine etwaig erforderliche
Anschlussfinanzierung nicht einwerben kann. Die Insolvenz der Emittentin kann zum Verlust der Einlage
und der Zinsen flihren, da die Emittentin keinem Einlagensicherungssystem angehort.

Schliisselpersonenrisiko, Management

Durch einen moéglichen Verlust von Kompetenztragern besteht das Risiko, dass der Emittentin Fach-
wissen nicht mehr zur Verfiigung steht und somit ein qualifiziertes Investitions- und Risikomanagement
nicht mehr in vollem Umfang gewéhrleistet werden kann. Der Verlust solcher unternehmenstragenden
Personen kdnnte einen nachteiligen Effekt auf die wirtschaftliche Entwicklung der Emittentin haben. Da-
durch kénnte sich die Hohe der Zins- und/oder Tilgungszahlungen an die Anleger reduzieren oder diese
kénnten ausfallen. Auch Managementfehler auf Ebene der Emittentin und/oder wesentlicher Vertrags-
partner der Emittentin sind nicht auszuschlieBen. Es kann in technischer, rechtlicher oder wirtschaft-
licher Hinsicht zu Fehleinschatzungen kommen. Ebenfalls kann nicht ausgeschlossen werden, dass sich
die Gesellschafterstruktur in Zukunft &ndert und dritte Personen einen beherrschenden Einfluss auf die
Emittentin gewinnen kénnen.

Aufsichtsrechtsrisiko

Es besteht das Risiko, dass die rechtlichen Rahmenbedingungen so gedndert werden oder sich die Ta-
tigkeit der Emittentin so veréndert, dass die Emittentin ein Investmentvermdgen im Sinne des Kapitalan-
lagengesetzbuchs darstellt, so dass die Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht MaBnahmen
nach § 15 des Kapitalanlagegesetzbuches ergreifen und insbesondere die Rickabwicklung der Ge-
schéfte anordnen kann. Dies kann zu geringeren Zinszahlungen an die Anleger bis hin zum Totalverlust
des Anlagebetrags flhren.

Rechtsanderungsrisiko

Die Darstellung der rechtlichen Folgen eines Investments in die beschriebene Kapitalanlage beruht auf
dem Stand des zum Zeitpunkt des Basisinformationsblattes geltenden Rechts, den bisher angewen-
deten Gerichtsurteilen und der Praxis der Verwaltung. Anderungen in der Anwendung bestehender
Rechtsnormen durch Behérden und Gerichte sowie kiinftige Anderungen von Rechtsnormen kénnten
fir die Emittentin und die Anleger negative Folgen haben. Es gibt keine Gewahr daflir, dass die zur Zeit
des Basisinformationsblattes geltenden Gesetze und Verordnungen sowie die Rechtsprechungs- und
Verwaltungspraxis in unverédnderter Form bestehen bleiben. Vielmehr tragt das Rechtsdnderungsrisiko
der Anleger.
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Risiken auf Ebene des Anlegers
Fremdfinanzierungsrisiko

Wenn der Anleger den Anlagebetrag fremdfinanziert, indem er etwa einen privaten Kredit bei einer Bank
aufnimmt, kann es Giber den Verlust des investierten Kapitals hinaus zur Gefahrdung des weiteren Ver-
mogens des Anlegers kommen. Das maximale Risiko des Anlegers besteht in diesem Fall in einer Uber-
schuldung, die im schlechtesten Fall bis zur Privatinsolvenz des Anlegers flihren kann. Dies kann der Fall
sein, wenn bei geringen oder keinen Rickfliissen aus der Kapitalanlage der Anleger finanziell nicht in
der Lage ist, die Zins- und Tilgungsbelastung aus seiner Fremdfinanzierung zu bedienen. Die Emittentin
rat daher von einer Fremdfinanzierung des Anlagebetrages ab.

Risiko der Anderung der rechtlichen und steuerlichen Rahmenbedingungen

Es kann nicht ausgeschlossen werden, dass die tokenbasierten Schuldverschreibungen von kiinftigen
Steuer-, Gesellschafts- oder anderen Rechtsédnderungen derart betroffen sind, dass auf die Zinszahlun-
gen ein entsprechender Abschlag vorgenommen werden muss und somit die erwarteten Ergebnisse flir
den Anleger nicht (mehr) erzielt werden kdnnen. Ferner besteht das Risiko, dass der Erwerb, die Verau-
Berung oder die Riickzahlung der Kapitalanlage besteuert wird, was fiir den Anleger zusatzliche Kosten
zur Folge hatte. Diese Kosten waren auch im Falle des Totalverlusts des Anlagebetrags durch den An-
leger zu tragen. Die Ubernahme dieser Kosten kann zu einer Privatinsolvenz des Anlegers fiihren

Hinweis zu Risikostreuung und Vermeidung von Risikokonzentration

Die Investition in die tokenbasierte Schuldverschreibung sollte aufgrund der Risikostruktur nur als ein
Baustein eines diversifizierten (risikogemischten) Anlageportfolios betrachtet werden. Grundsétzlich
gilt: Je hdher die Rendite oder der Ertrag, desto gréBer das Risiko eines Verlusts. Durch eine Aufteilung
des investierten Kapitals auf mehrere Anlageklassen und Projekte kann eine bessere Risikostreuung er-
reicht und ,Klumpenrisiken® kbnnen vermieden werden.
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- HINWEIS

Hinweise des Plattformbetreibers WIWIN GmbH, Mainz

WIWIN GmbH, Gerbach, handelnd als vertraglich gebundener Vermittler der
Concedus GmbH, Eckental

Handelnd als vertraglich gebundener Vermittler der Concedus GmbH Eckental
Umfang der Projektpriifung durch den Plattformbetreiber

Der Plattformbetreiber, handelnd als gebundener Vermittler im Namen, fiir Rech-
nung und unter Haftung der Concedus GmbH (Haftungsdach), nimmt im Vorfeld
des Einstellens eines Projekts auf der Plattform lediglich eine Plausibilitatsprifung
vor. Das Einstellen auf der Plattform stellt keine Investitionsempfehlung dar. Der
Plattformbetreiber beurteilt nicht die Bonitat der Emittentin und tberprift nicht die
von dieser zur Verfligung gestellten Informationen auf ihren Wahrheitsgehalt, ihre
Vollstandigkeit oder ihre Aktualitat.

Tatigkeitsprofil des Plattformbetreibers

Der Plattformbetreiber (ibt keine Beratungstatigkeit aus und erbringt keine Bera-
tungsleistungen. Insbesondere werden keine Finanzierungs- und/oder Anlagebe-
ratung sowie keine steuerliche und/oder rechtliche Beratung erbracht. Der Platt-
formbetreiber gibt Anleger/innen keine persénlichen Empfehlungen zum Erwerb
von Finanzinstrumenten auf

Grundlage einer Prifung der persénlichen Umstande des/r jeweiligen Anleger/in.
Die personlichen Umstande werden nur insoweit erfragt, wie dies im Rahmen der
Anlagevermittlung gesetzlich vorgeschrieben ist, und lediglich mit dem Ziel, die
gesetzlich vorgeschriebenen Hinweise zu erteilen, nicht aber mit dem Ziel, dem/r
Anleger/in eine persdnliche Empfehlung zum Erwerb eines bestimmten Finanzins-
truments auszusprechen.

Informationsgehalt der Anlagebroschiire

Diese Anlagebroschiire erhebt nicht den Anspruch, alle Informationen zu enthalten,
die fur die Beurteilung der in dieser Anlagebroschiire beschriebenen Kapitalanla-
ge erforderlich sind. Anleger/innen sollten die Méglichkeit nutzen, sich aus unab-
héngigen Quellen zu informieren und fachkundige Beratung einzuholen, wenn sie
unsicher sind, ob sie die tokenbasierte Schuldverschreibungen ,,GOT BAG Wachs-
tumsfinanzierung” erwerben wollen. Da jede/r Anleger/in mit dem Erwerb persén-
liche Ziele verfolgen kann, sollten die Angaben und Annahmen der Emittentin unter
Berlcksichtigung der individuellen Situation sorgfaltig gepruft werden.
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